
Expats, wie Du in Deiner Zielgruppe Personal Branding aufbaust! 

Social Media Financial Coaches
Chen Coaching

Kassel: 24.06.2026
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Agenda
Personal Branding, 

Wir geben Dir eine Stimme! (LinkedIn) 

1

2

3

Wie kannst Du Financial Influencer 

werden? (RED)  

Praxis Tipps, um Deine Zielgruppe 

erfolgreich zu beraten! 
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Warum gerade die Chinesen? 

• Dehua Chen -> Berufung
DE = Deutschland / Hua = China / Chen = Jacky Chen 

• Spezialisierung auf eine klare 
Zielgruppe 

• Fokus auf private 
Krankenversicherung

• Expats die langfristig in 
Deutschland bleiben wollen
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Warum fokussieren wir uns auf Expats? 

• Die Expats sind grundsätzlich dankbarer & dem Berater 
treuer

• Chinesen reden gerne über Geld, daher informieren sie 
sich gerne 

• Thema Empfehlungen ist selbst verständlich, bei 
Deutschen ist das sehr schwer

• Durch die starke Spezialisierung und 
Ortsungebundenheit, finden wir Konzern Mitarbeiter, 
die selbst auch beraten wollen. Z.B. Bosch, VW, Audi, 
Porsche usw.
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Deutschland, Land der Arbeitnehmer 

• Uns geht es wirklich gut. In allen anderen Länder Hire und 
Fire Prinzip

• Höchste Sozial Leistungen, z.B. Elterngeld, Kindergeld, 
Arbeitslosengeld, höchste Sicherheiten 

• Deutschland besser als viele denken im internationalen 
Vergleich

• chinesische Unternehmen stellen gute Leute bzw. Chinesen 
ein 
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Chen Coaching Nominiert und ausgezeichnet 2025

https://disq-trust.de/service-champions/
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Follower 8.215 stand 16.06.2026
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Unser Kunde muss zum Fan werden, Dehua Chen

Quelle: https://www.linkedin.com/in/dehuachen/details/recommendations
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Follower 6.269 stand 16.06.2026
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Unser Kunde muss zum Fan werden, Markus

Quelle: https://www.linkedin.com/in/markus-langmann/details/recommendations/
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Content auf LinkedIn erstellen 
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Was ist der Trick dahinter? Das verrät Dir niemand?! 
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Die Dritte Nachricht ist am Wichtigsten!
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LinkedIn Statistiken 

• 100 Anfragen pro Woche 

• 60 % Annahmequote 

• 2 bis 3 Termine 

• 1/3 wird direkt Kunde, 1/3 wird später Kunde, 
1/3 wird nie Kunde 

• 3 bis 4 Neukunden in Monat 
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Company Benefits bKV/PKV 

Quelle: https://company-benefits.de/private-krankenversicherung
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Fans 4899, 15.000 Beiträge gespeichert
stand 16.06.2026
Quelle: https://www.xiaohongshu.com/user/profile/6610480600000000030333f5
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Das C Team (Chen Coaching Management)
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Chen Coaching stellt sich einmal auf 
chinesisch vor 

Quelle: https://www.xiaohongshu.com

https://www.xiaohongshu.com/
https://www.xiaohongshu.com/explore/690e329a000000000501081b?xsec_token=ABp9rytXzQ6uKyk-WKrFGyAt9NPWs2qScC32C1RfKYVTI=&xsec_source=pc_user
https://www.xiaohongshu.com/
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Qiongwen Zhang, neue Vertriebspartnerin 
bzw. Finanzinfluencerin

Quelle: https://www.linkedin.com/in/qiongwen-zhang-17719aa8/
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Nimm gerne Kontakt mit uns auf! 
Thema Kooperationen! 
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